
講師 

売上１０００万円超を本気で実現したい方だけが参加可能な学習会 

参加をご希望の方は下記メール又は電話よりお申込みください。 

☎ 042-687-2138（代表） 

✉ dniwa@k-skr.or.jp  （藤野商工会 丹羽、榎本宛） 

商品やサービス・お店の顧客にとっての存在価値を知ろう！ 

対象 

緊急開催！ 旧藤野町の「次代を担う個社」の育成強化！ 

商品やサービス、自店の「（お客様にとっての）存在する価値」を知ることが、想定通りの顧客を獲得する
ための、最初のハードルです。「気づかなかった」「考えたこともなかった」「知らなかった」という「価値」を
見つけることで、集客に成功している事業者も多いです。その方法について「学べる貴重な機会」です。 

種々のマーケティングツールで価値を伝えて顧客を獲得しよう！ 
ホームページ、種々のSNS等のインターネット、POP、チラシ等のマーケティングツールを上手に活用し、

自社の商品やサービスの価値を伝えていきましょう。とは言え伝えるには、行動心理学や、ニューロ
マーケティングの視点を少々知らなければなりません。これらの視点をツール活用時に活かすことで、
実際の顧客獲得までの道筋が見えてきます。 

日時 2023年8月22日(火) 13時00分～15時00分 

マーケティング戦略立案 ＆ 実行支援  コンサルタント 久保 正英 

                         「売れない」「客来ない」の根本的な理由を把握していますか？ 

     商品やサービスのお客様にとっての「存在価値」は何ですか？ 

                    「存在価値」の伝え方にはコツがある(行動心理学・ニューロマーケ視点) 

無料 

                       KUBO中小企業診断士事務所 代表(*) 講師プロフィール 

加工食品事業者や飲食店等の消費者向け商売の「マーケティング」戦略立案と実行支援（商品開発支
援、集客や販促支援等）に日々取り組む。個社のスキルや置かれている事業環境を踏まえた「実現性の
高い」助言が好評。講演やセミナーにおいては、「出来ることから出来るだけ実行していこう！」をモットー
に、実効性の高い内容を傾聴できる。2016年には集客策のノウハウが、「経済産業省・中小企業庁長官
賞」を受賞、2021年には「日刊工業新聞社賞」を受賞。「的を外さない商品開発」「お客様が応援したくな
る7つのステップ」等、3冊の著書がある。2013年以降、農林水産省や経済産業省の委員を常に歴任して
いる。藤野商工会「おすすめ」の先生。 

 (＊)無農薬自然栽培のシンプルべジ、食品事業者252社会員組織 一社）エコ食品健究会 代表理事も務める 

売上が１０００万円に満たない事業者で、本気で１０００万円超の売上を1年～2年内に実現し
たいとする「開業届済み」の事業者(創業予定者も可)。業種は問わない。 

参加者特典：充実の継続支援体制 

8月22日(火)のセミナーに参加！ 

本気で売上１０００万円超を目指
す「志の高い」事業者を、４～６社
選抜。御希望社には、「ステップ
２」へ進んでいただきます！！ 

売上獲得の道筋を、藤野商工会、講師
の久保先生、ほか集客ノウハウに定評
がある専門家とタッグを組み、丁寧に伴
走支援します。集客や販促に必要な資
金等々の調達もサポート！！ 

貴重なチャンス！ 
見逃さないで！！！ 

                                            会場：藤野商工会館（小渕1689-1） 


